Harbingers wprowadza kompleksowq ustuge B2B, dostosowang do potrzeb firm na
dynamicznie zmieniajgcym sie rynku

Harbingers, agencja digital marketingu, wprowadza nowe rozwigzania dla B2B, ktére
zostaty opracowane z myslg o szybko rozwijajgcych sie firmach, potrzebujgcych wsparcia
w transformacji cyfrowej, rozwijaniu kanatdbw online oraz zwiekszeniu efektywnoSci

sprzedazy.

Ustuga ta obejmuje kompleksowe wsparcie w rozwoju sprzedazy online i pomoc w
uruchomieniu nowych kanatéw sprzedazy online, wsparcie firm w catkowitej transformaciji
z modelu offline do online, ekspansje na nowe rynki zagraniczne, intensyfikacje dziatah na
rynkach, na ktérych firma juz dziata, a takze integrowanie danych.

Wojciech Dembinski Business Development Director i Product Owner ustugi B2B w
Harbngers, komentuje:

Transformacja cyfrowa w sektorze B2B to wyzwanie, ktére wymaga nie tylko
nowoczesnych technologii, ale i gtebokiego zrozumienia specyfiki biznesu. W erze
dynamicznych zmian wiele firm poszukuje partnera, ktory nie tylko pomoze im przenie$¢
sukcesy z kanatéw offline do online, ale réwniez wesprze w optymalizacji proceséw
sprzedazowych | zwigkszeniu efektywnos$ci dziatan marketingowych. Nasze unikalne
podejscie wspiera firmy w realizacji celdw biznesowych, dostosowujgc rozwiqzania do
indywidualnych potrzeb i wyzwan Partneréw.

Wsparcie w kazdym z ww. wyzwah Harbingers realizuje, wykorzystujgc wtasng sprawdzong
metodologie dziatania. Zaktada ona kilka etapéw. Jednym z najwazniejszych jest realizacja
warsztatdw, dedykowanych danemu zakresowi wyzwah. Warsztaty z jednej strony
pogtebiajg diagnozg, systematyzujg oczekiwania, pozwalajg na przedstawienie
dodatkowych inspiraciji, analiz, a nawet wstgpnych rekomendacji. Kluczowym elementem
jest jednak uzgodnienie wspdlnego zakresu dziatan i nadania im priorytetdw zwiqgzanych z
wdrazaniem konkretnych rozwigzah pod dane wyzwanie. Finalnym efektem takich dziatan
jest synteza w postaci — Action Planu tj. arkusza kalkulacyjnego zawierajgcego prognozy
dotyczgce takich np. parametréw, jak ilosci leaddw, wolumeny przychoddéw, poziomy
inwestycji w dziatania digital marketingowe i perspektywe zyskow.

Ustuga B2B dostepna jest Harbingers od sierpnia 2024 roku. Rozwigzanie skierowane jest
do firm, ktére zmagajq sie z wyzwaniami i chcq je zrealizowag, po to, aby zdynamizowac
dziatania firmy, jednoczeSnie znaczgco poprawiajgc wyniki i zyskujgc przewage nad

konkurencjaq.


https://gamechangers.harbingers.io/b2b

