Nowa wspéipraca Harbingers w branzy beauty. Agencja
odpowiada za dziatania paid i analityke Yokaba

Harbingers rozpoczeto wspoétprace z Yokaba, polskg markg kosmetyczng, ktora
rozwija oferte produktow do pielegnacji ciata, dtoni, stop, stylizacji paznokci
oraz podologii. Marka dziata zarowno w segmencie profesjonalnym, jak i
konsumenckim, a jej produkty trafiajg do klientow w Polsce oraz na rynkach
zagranicznych. Zakres wspotpracy obejmuje analityke oraz kampanie ptatne w
Google, Meta i TikToku.

Yokaba to marka z branzy beauty, ktéra od lat rozwija portfolio produktéw
odpowiadajgcych na potrzeby profesjonalistow i klientdw indywidualnych. W jej
ofercie znajdujg sie¢ m.in. kosmetyki do pielegnacji ciata, dtoni i stép, produkty do
manicure, pedicure, stylizacji paznokci oraz rozwigzania wspierajgce gabinety
podologiczne. Marka rozwija roéwniez profesjonalne produkty i zestawy do
zabiegdw regeneracyjnych paznokci, w tym laminaciji, ktére wspierajg odbudowe i
wzmocnienie naturalnej ptytki, szczegdlnie po stylizacji.

Gtownym celem wspoétpracy jest uporzgdkowanie danych, rozwéj dziatan
reklamowych oraz wsparcie dalszego skalowania sprzedazy online, zaréowno w
Polsce, jak i na rynkach miedzynarodowych. Digital jest jednym z kluczowych
obszaréw rozwoju marki. Kategoria beauty wymaga dzi§ obecnoSci w wielu
punktach kontaktu z klientem, od wyszukiwarki, przez media spoteczno$ciowe, po
krétkie formaty wideo i dziatania wspierajgce decyzje zakupowe.

Yokaba to marka z duzym potencjatem rozwoju w digitalu, takze poza Polskq. W
takich projektach kluczowe jest nie tylko uruchamianie kampanii w kolejnych
kanatach, ale przede wszystkim zrozumienie danych, rentownosci i realnego
wptywu dziatan marketingowych na sprzedaz. Wspdtprace rozpoczeliSmy od
uporzqdkowania analityki i dziatan paid, aby marka mogta podejmowac decyzje
na podstawie wiarygodnych danych i Swiadomie skalowa¢ dziatania na
wybranych rynkach — méwi Dawid Matkowski, Business Growth Expert w
Harbingers.

— Yokaba rozwija sie nie tylko w Polsce, ale takze na rynkach zagranicznych,

dlatego zalezato nam na partnerze, ktéry rozumie e-commerce, analityke i



specyfike skalowania dziatan digitalowych. Chcemy podejmowaé decyzje
marketingowe w oparciu o dane, testowaé kanaty i wzmacnia¢ te obszary, ktére
realnie wspierajq sprzedaz oraz rozwdj marki. Wspotpraca z Harbingers jest dla
nas waznym krokiem w dalszym profesjonalizowaniu dziatan online — moéwi
Kamil Niemczyk, Prezes Zarzqgdu w Yokaba.

Istotnym elementem wspotpracy jest rowniez dywersyfikacja kanatow
reklamowych. Harbingers odpowiada za dziatania w Google Ads, Meta oraz
TikToku, dzigki czemu Yokaba moze dociera¢ do réznych grup odbiorcéw na
kolejnych etapach S§ciezki zakupowej, od budowania zainteresowania, przez
edukacje i prezentacje produktéw, po dziatania nastawione na konwersje.
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